
 
 

 
ARBEITSPLATZ ZU VERGEBEN! 

 
STELLENBEZEICHNUNG 

 

IMMOBILIENMAKLER (m/w/d)  
FÜR NEUBAU-WOHNIMMOBILIEN 

 

- VOLLZEIT ODER TEILZEIT MÖGLICH -  
 



 
 

 

DAS UNTERNEHMEN 

ICON IMMOBILIEN – SPEZIALIST FÜR BERATUNG UND VERTRIEB VON NEUBAUIMMOBILIEN 
 
Als spezialisierter Immobilienmakler vereinen wir ganzheitliche Beratung und professionellen 
Vertrieb mit einer klaren Fokussierung auf Neubauimmobilien im Bereich Wohnen und 
Kapitalanlagen in der Metropolregion Hamburg. 
 
Mit dem breiten Leistungsspektrum eines Generalisten und der Tiefe eines Spezialisten vereinen 
wir Projektentwicklungsberatung, Marketing und Vertrieb zu einem ganzheitlichen Ansatz. So 
begleiten wir Projektentwickler, Bauträger und Käufer von Eigentumswohnungen über alle 
Phasen eines Neubauprojekts – von der Entwicklung bis zum erfolgreichen Verkauf. 
 
Im Zuge der Expansion suchen wir Mitarbeiter mit Persönlichkeit, die Spaß am Vertrieb haben 
und bereit sind Projektverantwortung zu übernehmen. 

 

 

DIE HERAUSFORDERUNG 
 

•    Ganzheitliche Kundenberatung und Verkauf von Neubauimmobilien 

•  Individuelle Betreuung von Kaufinteressenten, Partnern und Auftraggebern 

•  Terminierung und Durchführung von individuellen Besichtigungen 

•  Koordination und Umsetzung von Vertriebs- und Marketingaktivitäten 

•  Strukturierte Nachverfolgung von Verkaufsfortschritten 

•   Preisfindung und -gestaltung durch professionelle Standort- und Objektbewertung 

•  Begleitung von Projektentwicklungen in enger Zusammenarbeit mit Auftraggebern 

•  Schnittstellenmanagement zur Projektsteuerern, Architekten, Agenturen, Banken & Notaren 

•  Identifikation neues Vertriebschancen 

•  Kaufvertrags- und Notarservice 

•  After Sales Service 

 



 
 

 

IHR PROFIL 

•  Berufserfahrung und Freude am lösungsorientierten Vertrieb. 

•  Fundierte Kenntnisse im Bereich Wohnungsneubau. 

•  Verständnis für rechtliche Grundlagen – WEG, Kaufvertrag, Baubeschreibung – und 

Interesse an kontinuierlicher Weiterbildung. 

•  Ausgeprägte kommunikative Fähigkeiten, sowohl im persönlichen Gespräch als auch in 

schriftlicher Form. 

•  Hohe Kundenorientierung: Fähigkeit, unterschiedliche Käufertypen individuell zu führen 

und zu beraten. 

•  Sicheres Auftreten bei Projektpräsentationen, Events und Baustellenterminen 

•  Kompetenz, auch in anspruchsvollen Situationen ruhig, lösungsorientiert und verbindlich zu 

agieren. 

•  Starke Problemlösungskompetenz und Freude daran, Verantwortung im Projektverlauf zu 

übernehmen. 

•  Affinität zu Zahlen, Analysen und strukturiertem Reporting 

•  Flexibilität und Organisationsgeschick, insbesondere bei Terminabstimmung, 

Projektmeilensteinen und wechselnden Aufgaben. 

•  Hohe Dienstleistungsorientierung und ausgeprägte Teamfähigkeit 

•  Verhandlungsgeschick und Überzeugungskraft 

•  Hohes Maß an Eigeninitiative, Engagement und Qualitätsbewusstsein 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 

 

DAS DÜRFEN SIE ERWARTEN 

•  Ein vielseitiges und vertrauensvolles Arbeitsumfeld, in dem Professionalität und persönliche 

Wertschätzung im Mittelpunkt stehen. 

•  Ein Arbeitsklima, das geprägt ist von Offenheit, Fairness und gegenseitiger Unterstützung. 

•  Kurze Entscheidungswege und direkter Austausch mit der Geschäftsführung. 

•  Gezielte fachliche und persönliche Weiterbildungsangebote. 

•  Individuelle Entwicklungsmöglichkeiten entsprechend persönlicher Stärken 

•  Mobile Arbeitsmöglichkeiten, abhängig von Projektphase und Aufgabenbereich. 

•  Betriebliche Zusatzleistungen, z.B. Zuschüsse zu Mobilitätsangeboten 

•  Sicherer Arbeitsplatz bei einem zuverlässigen und beständigen Arbeitgeber 

•  Regelmäßige Teamevents und gemeinsame Aktivitäten zur Stärkung des Teamspirits. 

•  Attraktive Räumlichkeiten in repräsentativer Lage in Hamburg-Winterhude 

•  Transparente und leistungsgerechte Vergütung, ergänzt durch erfolgsorientierte Boni. 

•  30 Tage Urlaub 

 

 

INTERESSIERT? 
 

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung inkl. Gehaltsvorstellung und dem 
gewünschten Eintrittstermin. Bitte senden Sie Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen an: 

 

ICON IMMOBILIEN GmbH 

z.Hd. Oliver Seitner 
Mühlenkamp 59 
22303 Hamburg 

E-Mail: karriere@icon-immobilien.de 


